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»Analysen fir
die Zuverlassigkeit«

Ein Interview mit Dr. Philip Gisdakis, Chefanlagestratege Wealth Management & Private Banking, HypoVereinsbank.

Dr. Philip Gisdakis,
Chefanlagestratege,
HypoVereinsbank Wealth
Management & Private Banking

Elite Report: Die Perspektiven versprechen keine Garantien.
Zinsen, Mdrkte und dann noch die Politik. Miissen Vermégen-
de Zukunftséngste haben?

Dr. Philip Gisdakis: Herausforderungen an Wirtschaft und
Mairkte sind die Essenz des Investierens, denn aus ihnen
entstehen Risiken, aber eben auch Chancen. Die Welt
befindet sich in einer Transformationsphase und Europa
befindet sich im Auge des Sturms. Deutschland hat alle
Voraussetzungen, um zukunftsfihige Losungen finden zu
kénnen. Ich bin zuversichtlich, dass es uns, auch im Sinne
von Wirtschaft und Mérkten, gelingt, unternehmerische
Beitrdge zu den Zukunftsfragen zu liefern.

Elite Report: Wie artikulieren Sie Sicherheit und den gewiinsch-
ten Vermégenserhalt, um also einen maglichst risikoarmen
Weg fiir die Anlegeentscheidung zu finden?

Dr. Philip Gisdakis: Unsere Kundinnen und Kunden kom-
men zu grof3en Teilen aus dem mittelstandisch-unterneh-
merischen Umfeld. Sie fithren ihre Unternehmungen mit
strategischem Fokus aufihre Geschéftsmodelle und finan-
zielle Stabilitdt. Daran orientieren auch wir uns. Wir inves-
tieren diszipliniert in Qualitét, fiir die wir einen klaren
Kriterienkatalog haben: hohe und stabile Eigenkapital-
rentabilitit bei gleichzeitiger Bilanzstabilitét. Langfristig
rentable Geschéftsmodelle haben den Vorteil, dass sie oft-
mals auch in Krisen eine grof3e Stabilitdt aufweisen.

Elite Report: Wie stark hdngt der Anlageerfolg von den USA
ab oder welche erfolgversprechenden Alternativen haben
Sie im Auge?

Dr. Philip Gisdakis: Wir schitzen gerade innovative Unter-

nehmen aus der amerikanischen Technologiebranche,
welche auch in den kommenden Jahren dominant in Wirt-
schaft und Mérkten sein werden. Diese Unternehmen und
die US-Aktienmaérkte sollte man keinesfalls im Anlagekon-
text unterschitzen. Die USA, aber auch Japan oder die
Schwellenldnder mit China und Indien gehéren ebenso ins
Portfolio wie Gold. Wir sollten unser Licht in Europa aber
nicht unter den Scheffel stellen. Es gibt hierzulande zahl-
reiche Unternehmen mit attraktiven Geschéftsmodellen.

Elite Report: Als groRe Bank sind Sie mit Ihrer Verm6gensver-
waltung eine positive Ausnahme. Mit welchen Zutaten und
Strategien erreichen Sie seit Jahren zuverldssige Ergebnisse?
Dr. Philip Gisdakis: Wir verstehen unsere Vermogens-
verwaltung als einen zentralen Baustein in der Vermdogens-
allokation unserer Kunden. Sie deckt einen weiten Teil der
liquiden Anlagen ab und verfolgt bewusst einen strikten
Risikoansatz. Die hohe Wertstabilitét soll jederzeit Zugriff
auf diesen Teil des Vermdogens bieten. Durch unsere 360-
Grad-Beratung wird die Vermoégensverwaltung in den
Gesamtkontext des Vermogens eingebettet und durch
weitere Bausteine, wie Private Equity oder alternative
Assets, ergianzt.

Elite Report: Ihre individuell orientierte Vermégensverwaltung
stellt den Kunden in den Mittelpunkt. Inwieweit tréigt die
damit mégliche Zusammenarbeit zum Erfolg bei?

Dr. Philip Gisdakis: Unsere individuelle Vermdgensverwal-
tung lésst sich flexibel an die Bediirfnisse unserer Kunden
anpassen, zum Beispiel beziiglich Risikoprofil oder Nach-
haltigkeitsorientierung. Und das kontinuierlich, denn die
Bediirfhnisse &ndern sich, wenn sich die unternehmerische,
finanzielle oder auch die familidre Situation dndert.
Unsere Kundinnen und Kunden behalten dabei die Para-
meter, nach denen ihr Portfolio gesteuert werden soll, in
der Hand. Um die tégliche Detailarbeit kiimmern sich
dann unsere Experten. Dazu gehort auch der regelméRige
Austausch iiber Strategie und Kundenwunsch. Diese Part-
nerschaftlichkeit und Transparenz schafft Vertrauen.

Elite Report: Herr Dr. Gisdakis, wir danken lhnen fiir dieses
Gesprdch!



(v.l.n.r.) Hans-Kaspar v. Schonfels, Elite Report Chefredakteur, Dr. Philip Gisdakis und Dr. Marc Oliver Blahusch,
HypoVereinsbank Wealth Management & Private Banking, mit Hans-Jiirgen Jakobs, Senior Editor des Handelsblatts,
bei der Preisverleihung in der Salzburger Residenz am 27.11.2024

A HypoVereinsbank

Wealth Management & Private Banking
Kardinal-Faulhaber-Str. 12, D-80333 Miinchen
www.hvb.de/privatebanking

Der Eindruck iiberzeugt wie die Leistung. Eine der grofRen
Banken Deutschlands, zur italienischen Konzerngruppe
Unicredit gehdrend, zeigt im Bereich der individuellen Ver-
mogensverwaltung ab einer Anlagesumme von einer Mil-
lion Euro ihr geballtes Wissen und erreicht mit den hoch
qualifizierten Spezialisten Losungswege fiir alle komplexen
Kundenbediirfhisse. Gliicklicherweise gibt es keinen Pro-
duktverkauf, vielmehr gldnzt die HypoVereinsbank mit
einem 360-Grad-Beratungsansatz und einer ganzheitlichen
Finanz- und Vermégensplanung. Sie ist génzlich unabhén-
gig und profitiert vom Netzwerk der Investmentplatt-
form Unicredit mit dem hochgelobten, eigenen Research.

Gliicklich und dankbar kann man sein, wenn man auf
solche Ressourcen zuriickgreifen kann. Mit mehr als 50
Standorten in Deutschland ist man nahezu flichendek-
kend vertreten. Die Dienstleistungspalette ist so vielseitig
und reicht von der Finanz- und Nachfolgeplanung bis zum
Stiftungsmanagement. Real Estate Advisory, Spezialfinan-
zierungen, Art Management, Classic Cars bis hin zu
Direktbeteiligungen an nicht-bdrsennotierten Unterneh-
men. Und das alles fiir das Vermdgen der anspruchsvollen
Kundschaft. Dazu gehort selbstverstindlich auch eine
ganzheitliche Finanzplanung, damit sie auch morgen noch
weil}, wie es mit ihren finanziellen Belangen aussieht. Mit
der Hypovereinsbank findet man einen idealen Partner,
kompetent, verantwortungsbewusst und vorausblickend.
Ein Kennenlerntermin lésst sich schnell vor Ort verein-
baren, und buchen Sie gleich einen spezialisierten Ver-
mogensexperten hinzu und lassen Sie sich tiberraschen.d
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